Информационная анкета по новому партнеру
ООО «РИКО Pус» - будет очень признательно, если Вы ответите на наши вопросы.
Дата: ______________
1. Основная информация:
Название компании (Юр. название): _________________
Адрес: ____________________
Дата основания:__________________
Ежегодный оборот (в млн. руб.):_________________________________________

Основной бизнес / Продукция: продажа копировальной техники и сервис
Опыт продаж копировальной техники (лет): ____________________
Руководство:

Генеральный директор: ____________________________
Коммерческий директор: ______________________________
Финансовый директор: ____________________________
Директор по сервису: ____________________________
Учредители: 1)__________________________________________


          2__________________________________________
2.Кол-во сотрудников:        (если у вас есть филиалы просим вас вписать их нахождение в ячейки «Филиалы 1,2,3»)
	 
	 
	Главный офис
	Филиал 1
	Филиал 2
	Филиал 3
	Итого

	Продажи


	Прямые
	 
	 
	 
	 
	 

	
	Розничные
	 
	 
	 
	 
	 

	
	Непрямые (дилерские)
	 
	 
	 
	 
	 

	Маркетинг 
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Отдел Сервиса
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Финансовый /Административный
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Если есть другие, то перечислить
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Итого
	
	
	
	
	
	


3. Поставки офисного оборудования – Продажи в % (другие, пожалуйста впишите в пустую ячейку):
	Копиры/МФУ
	%
	Сервис/Услуги
	%

	Лазерные принтеры
	%
	Расходные материалы
	%

	Струйные принтеры
	%
	 
	%

	Компьютеры и периферия
	%
	 Итого
	100%


4. Продажа Копиров/МФУ (Бренды в % соотношении)                  

	Бренд
	Продажи в %

	Ricoh
	

	NRGi
	

	Xerox
	

	Konica Minolta
	

	Kyocera
	

	Canon
	

	HP
	

	Если есть другие, то перечислить
	

	
	

	Итого
	100%


5. Продажа Принтеров (Бренды в % соотношении)
	Бренд
	Продажи в %

	Ricoh
	

	NRGi
	

	Xerox
	

	Konica Minolta
	

	Kyocera
	

	Canon
	

	HP
	

	OKI
	

	Toshiba
	

	Если есть другие, то перечислить
	

	Итого
	100%


6. Канал поставки офисного оборудования
	Непрямые, через
	Дилеры, Партнеры
	%

	
	Если есть другие, то перечислить
	%

	
	Итого
	%


	Прямые, через

	Торговые представители
	%

	
	Розница
	%

	
	Интернет
	%

	
	Если есть другие, то перечислить
	%

	
	Всего
	%


7. Территория непрямых продаж (Объем в %):

	 
	МФУ %
	Лазерные принтеры %
	
	МФУ %
	Лазерные принтеры %

	Центральный ФО
	 
	 
	Приволжский ФО
	 
	 

	Северный ФО
	 
	 
	Сибирский ФО
	 
	 

	Уральский ФО
	 
	 
	Дальневосточный ФО
	 
	 

	Южный ФО
	 
	 
	СНГ
	
	

	Северо-кавказский ФО
	
	
	
	
	

	Итого
	%
	%
	Итого
	%
	%


8. Прямые продажи:

1) Пожалуйста, перечислите территорию покрытия прямых продаж:

_________________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________________________

  2) Профиль заказчиков в прямых продажах:

	Государственные

	Федеральные
	%
	Коммерческие
 
	Банки
	%

	
	Областные
	%
	
	Энергетика
	%

	
	Муниципальные
	%
	
	Промышленность
	%

	
	Если есть другие, то перечислить
	%
	
	Строительство
	%

	
	
	
	
	Если есть другие, то перечислить
	%

	
	Итого
	100 %
	
	Итого
	100%


3) Парк обслуживаемой техники (Главный офис и филиалы):
	
	МФУ
	Лазерные принтеры
	Итого

	По контракту
	
	
	

	По субконтракту
	
	
	

	Итого
	
	
	


9. Причина выбора продукции Ricoh:

 ________________________________________________________________________________________

 ________________________________________________________________________________________

 ________________________________________________________________________________________       

10. Продукция Ricoh, которую вы бы хотели продавать:

_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

  ________________________________________________________________________________

________________________________________________________________________________

11. Запрашиваемая территория продаж (лучше указать регион, а не город):

_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

  ________________________________________________________________________________

________________________________________________________________________________

 4) Прогнозируемый план закупки продукции Ricoh:

                        a) 1 год - _____________ (Евро)

                        b) 2 год - _____________ (Евро)

                        c) 3 год - _____________ (Евро)

Дополнительная информация: ___________________________________________________________________________________ ___________________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________
